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ONLINE

Martha Mustermann

hat am Online-Kurs

Professionelle Kundenakquise
im Internet

teilgenommen und diesen im Learning Management System per Selbststudium
abgeschlossen.
Der Lehrplan des Kurses beinhaltete folgende Themenschwerpunkte:

— Aufbau und Optimierung von Sales Funnels inklusive KPI-Analyse

— Kundengewinnung Uber Facebook®-Seiten und-Gruppen

— Lokales Online-Marketing

— Konzeption & Schaltung von Werbeanzeigen auf Facebook® und Instagram®
— A/B-Split-Testing und Retargeting-Strategien

— DSGVO-konforme Leadgenerierung und E-Mail-Gewinnung

— Messenger-Marketing und Chatbot-Automatisierung mit ManyChat®

—  E-Mail-Marketing mit Mailchimp® und Copywriting fir Mailings

—  FErstellung von Landing Pages & Funnels mit FunnelCockpit®
— B2B-Akquise mit LinkedIn®

— Kampagnenschaltungen mit Google® Ads

—  Content Marketing mit YouTube® und Quora®

Confirmatio
Die Weiterbildung umfasste einen Lernumfang von 3,5 Tagen felix participatio
in Vollzeit bzw. 7 Tagen in Teilzeit.
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